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Fashion Awards
« La magie du Sahara Tunisien »


1. Intitulé du projet : 
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

 Résumé : | max 500 mots ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
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	2. Identification du candidat

	Nom et Prénom du créateur de la collection :    
	

	N° tel mobile :
	

	E-mail :
	

	Niveau d’études (si étudiant) :
	

	Dernier établissement universitaire ou professionnel fréquenté (si jeune diplômé) :
	

	Date d’obtention du dernier diplôme :
	

	Expérience professionnelle (date, poste actuel) :
	

	Vos partenaires :
	

	Nom et prénom de tous les co-créateurs:
	



	Votre collection a été réalisée dans le cadre ?
	
	Projet de fin d’études

	
	
	Projet individuel

	
	
	Travail dans mon entreprise

	
	
	En collaboration avec un partenaire industriel 



	3. Présentation synthétique de la collection

	Désignation de la collection :
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….

	Type de Produits
	           
	Vêtements

	
	           
	Accessoires

	
	
	Autres 
Expliquer ………………………………………………………………………………………………………………

	Clientèle Cible 

	
	Femmes

	
	
	Enfants

	
	
	Hommes

	
	
	Autres 
Expliquer……………………………………………………………………………………………….



	4. Description détaillée de la collection (15 lignes max)

	
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………














	5. Figurines /photos

	Veuillez insérer au moins 2 photos/ figurines qui présentent bien les modèles de votre collection ?

	








































	6. Le détails de la collection



	
Les éléments qui vous inspirent dans le thème 
« La magie du Sahara Tunisien » :




	
	Eléments de la nature 

	
	
	Habits 

	
	
	Accessoires

	
	
	Traditions

	
	
	Arts et culture

	
	
	Couleurs 

	
	
	Climat 

	
	
	Autres :

	
	
Expliquer…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..………...………………………………………………………………………………………..………….……………………………………………………………………………........................


	





Le thème « La magie du sahara tunisien » apparait clairement dans votre collection à travers :
	
	La matière première

	
	
	Les fournitures

	
	
	La technique de fabrication

	
	
	La teinture et le finissage

	
	
	Les accessoires 

	
	
	Le style  

	
	
	Les lignes 

	
	
	Les formes 

	
	
	Le montage

	
	
	Le choix des couleurs 

	
	
	Les éléments décoratifs 

	
	
	Autres

	
	Expliquer…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..………....………………………………………………………………………………..………………………………………………………………………………………...............................


	Vous avez fabriqué votre collection :
	
	Chez vous 

	
	
	Dans un atelier externe 

	
	
	Chez une entreprise  

	
	
	Autre



	A quelle mesure vous avez respecté le thème proposé ?
	
	Dans quelques  éléments du modèle 

	
	
	Dans la majorité des éléments du modèle

	
	
	Dans toute la collection

	
	Expliquer………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….…………………………………………………………………………………………………….……………………………………………………………………………………………………….


Veuillez cocher (x) sur la bonne réponse et expliquer clairement le choix

	7. Autres détails

	


Veuillez ajouter ici tous autres détails pouvant bien décrire votre collection
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Attestation sur l’honneur 

	
· Je,……………………………………………, certifie sur l’honneur de l’exactitude des informations fournies.
· Je certifie être le créateur de la collection envoyée, avoir pris connaissance du règlement du concours (termes de références) présent sur le site web auquel je me suis inscrit(e) et déclare expressément en accepter toutes les conditions. L’ATCTex s’engage à respecter la confidentialité des dossiers reçus.
· Je certifie que la présente collection n’a pas reçu de prix dans le cadre d’autres concours.
· En déposant ce projet, j’accorde le droit à l’ATCTex de partager, publier les photos et les détails de la collection une fois la collection est choisie parmi les 10 premiers. 
· Je m’engage, en déposant mon dossier, et si ma collection est sélectionnée, que je participerai au défilé de mode qui sera organisé le 11 Novembre 2021 à Monastir- Tunisie.

     Fait à ............................ le ................................


     Signature avec la mention « Lu et approuvé »
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	     Pour participer  

	· Télécharger le formulaire et le document termes de références à travers le site web de Tuntex : http://atctex.org/Tun-Tex
· Remplir le formulaire et le soumettre à travers le lien de soumission
· Contactez en cas de besoins :
Dr. Feten Debbebi  : 52702207
Dr. Rim Cheriaa : 52378857



	     Dates clés

	· Date finale de soumission de formulaire de participation : 15 Mai 2021
·      Sélection des meilleures collections à présenter au Fashion Show (défilé de mode): 15 AOUT 2021
· Dépôt des modèles des collections achevées : 01 octobre 2021 
· Validation de la participation au concours Fashion  Award Show: 15 octobre 2021
· Fashion Show et évaluation finale devant un jury et un public : 12 Novembre 2021

NB : 
· Il est fortement conseillé de ne pas attendre la dernière date pour les rendus de dossier, les comités de sélection ne pouvant accueillir qu’un nombre limité de candidats.
· Aucun projet ne sera accepté après la date limite de soumission. 
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La 3ème Edition du Concours d’Innovation Textile en Tunisie



CITT- 3



 11 Novembre 2021, Monastir – Tunisie



Formulaire d’inscription

STARt –Tex Award 2020 



Intitulé du projet | (Title) ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Résumé /Abstract : | max 500 mots / max 500 words

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		1. Identification du candidat (1er auteur)/

Candidate Identification (1st author)



		Nom (Name) :.............................................................................................................................................



		Prénom (Surname) :……………………………………………………………………………………………….



		N° téléphone  mobile (Mobile phone):…………………………………………………………………………..



		E-mail :………………………………………………………………………………………………………………



		Dernier diplôme, date d’obtention, (Last degree, date of graduation)

………………………………………………………………………………

Etablissement universitaire, (University, School)

……………………………………………………….

..



		Expérience professionnelle (date, poste actuel) :  …………………………………………………………….

Work experience (date, current position):





		2. Co-auteurs

(co-authors)

		1……………………………………………………………………………….



		

		2……………………………………………………………………………….



		3. Partenaires

(Partners)

		1……………………………………………………………………………….



		

		2………………………………………………………………………………..



		

		3………………………………………………………………………………..

















1. PRESENTATION DU PROJET Star-up / Start-up Project presentation

		1.1. Décrire votre projet de stat-up ? / | Max. 1000 mots 

Describe your start–up project ? | Max. 1000 words



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………



		1.2. A quel stade en êtes-vous? 

At what stage or are you? 



		

		

		Stade de conception/Stage design                  Prototype                           Produit fini/ Final product



		

		

		



		Préciser (Give details) | Max. 1000 mots / | Max. 1000 words

………………………………………………………………………………………………………..……...……………………………………………………………………………………………………………….





		1.3. En quoi consiste le caractère innovant de votre projet de start –up ? (aspects technologiques, économiques et / ou sociaux, environnementaux, énergétiques, autres…)  | Max. 1000 mots

 What is innovative about your start- up project? (technological, economic and / or social,environmental, energy, other ...) | Max. 1000 words



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		1.4.  Quelle est la particularité et la valeur ajoutée de vos produits/services ? | Max. 1000 mots

What is special and the added value of your products / services? | Max. 1000 words



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

1.5. Identifier vos potentiels concurrents ainsi que leurs produits| Max. 1000 mots

What about your potential competitors and their products ? | Max. 1000 words
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……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….
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2. BUSINESS MODEL: 



		Partenaires clés, (Key partners)





		Activités clés, (Key activities) 

		Proposition de valeur, (Goals) 















		Relation client, (customer relationship)





















		Segment de clientèle, (customer segment)



		

		Ressources, (resources)











		

		Canaux de distribution, (delivery channels)





















		



		Structure des coûts, (structure of the costs)

		Sources de revenus, (Sources of revenue)
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Attestation sur l’honneur



· Je,………………………………………………………………………….., certifie sur l’honneur de l’exactitude des informations fournies. L’ATCTEX s’engage à respecter la confidentialité des dossiers reçus. Les renseignements communiqués par les candidats sont destinés à la gestion du dossier et notamment utiles pour la remise du Grand Prix.

· Je certifie que le présent projet n’a pas reçu précédemment de prix dans d’autres concours.

· Je m’engage en déposant mon dossier et si celui-ci sera sélectionné de :

· Participer aux événements durant la période d’accompagnement.

· Etre présent (e) devant le jury pour une évaluation orale finale  et ce le 12 Novembre 2020 à Monastir- Tunisie.

· Je m’engage, ayant reçu(e) un prix à travers ce concours, de l’annoncer à d’autres commissions d’organisation dans le cadre d’obtention d’autres prix.

A………………………………Le …………………………..





Signature avec la mention « Lu et approuvé »





















		     Pour participer 

· Télécharger le formulaire et le document termes de références à travers le site web de Tuntex : http://atctex.org/Tun-Tex

· Remplir le formulaire et le soumettre à travers le lien de soumission



Contactez en cas de besoins :

· Dr. Feten Debbebi  : 52702207

· Dr. Rim Cheriaa : 52378857







		Dates clés 

Soumission du canvas de proposition du projet: 15 Novembre 2019

Sélection des candidats à accompagner : 15 Décembre 2019

Date finale de soumission de formulaire de participation : 30 Juin 2020

Sélection des dix meilleurs projets : 15 Aout 2020

Présentation de projets devant le jury et évaluation finale : 20 Novembre 2020



    NB : 

· Il est fortement conseillé de ne pas attendre la dernière date pour les rendus de dossier, les comités de sélection ne pouvant accueillir qu’un nombre limité de candidats.

· Aucun projet ne sera accepté après la date limite de soumission. 
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		PARTIE A/Part A : PRESENTATION DU PROJET/Project presentation



		En quoi consiste votre projet innovant?/What makes up this Innovation ?



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		A quel stade ou en êtes vous? (Donner plus de précisions)/ At what stage or are you? (Give details) /



		

		

		Stade de conception/Stage design



		

		

		Prototype



		

		

		Produit fini/ Final product



		

		

		



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		En quoi consiste le caractère innovant de votre projet ? (aspects technologiques, économiques et / ou sociaux, environnementaux, énergétiques, autres…) 
What is innovative about your project? (technological, economic and / or social,environmental, energy, other ...)



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		Quelle est la particularité, la spécificité ou la valeur ajoutée de vos produits/services ?/ What is special, specificity and the added value of your products / services?



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		Faites l’analyse SWOT de votre projet : (En vous plaçant du point de vue de vos clients)/ Do the SWOT analysis of your project: (Placing yourself in terms of your customers)



		

		Forces/ Strengths

		Faiblesses/ Weaknesses



		







		



		Opportunités/ Opportunities

		Menaces/ Threats /



		









		









		Quels sont les coûts directs, quel est le prix de revient, comment déterminez-vous la marge commerciale?/ What are the direct costs, what is the cost, how do you determine the sales margin?



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		Définissez votre marché cible en argumentant votre choix. Si vous avez plusieurs produits ou services qui ciblent des clients différents faite un exposé de chaque segment ciblé./ Define your target market arguing your choice. If you have multiple products or services that target different customers made a presentation of each target segment.



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		Quel est le niveau de la concurrence ?/ What is the level of competition?



		

		Concurrents/ Competitors

		Forces/ Strengths

		Faiblesses/ Weaknesses

		Remarques/Comments



		

		

		

		



		

		

		

		



		

		

		

		











		Quelle stratégie commerciale et marketing comptez vous adopter ? (Distribution directe ou indirecte, description de la force commerciale, partenaires commerciaux potentiels, positionnement prix, moyens utilisés pour faire connaître les produits et les services)/ What sales and marketing strategy you intend to adopt? (Direct or indirect distribution, description of the sales force, potential business partners, price positioning, means used to advertise products and services)



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		Quels sont les moyens humains et matériels à mettre en œuvre pour le projet?/ What are the human and material resources to implement the project?



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		Qui seront vos principaux fournisseurs ?/ Who will be your main suppliers?



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		Dans quel endroit allez vous choisir d’implanter votre projet ? (Il s’agit d’effectuer le choix d’emplacement du projet sur la base de critères rattachés aux économies de coûts, l’infrastructure (routes, ports…), les zones de développement, la proximité des sources d’approvisionnement et de distribution, disponibilité de la main d’œuvre, des moyens de production et de services de maintenance.)/ Where did you chose to implement your project? (This is to make the choice of location of the project on the basis of criteria related to cost savings, infrastructure (roads, ports ...), development zones, proximity to sources of supply and distribution, availability of labor, means of production and maintenance services.)



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………





		De quelle manière devrez-vous aménager votre place d’affaires ? (Informations sur la bâtisse (dimensions, évaluation foncière, évaluation des coûts de chauffage,  type  d’isolation  et  de  système  de  chauffage,  etc.).  Les  frais  impliqués  dans l’amélioration locative font partie du coût de démarrage de l’entreprise)/ How you will furnish your business place? (Information on building (size, property assessment, evaluation of heating costs, type of insulation and heating system, etc.). The costs involved in leasehold improvements are part of the company's start-up cost).



		………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….





		PARTIE B : PARTIE FINANCIERE/PART B : FINANCIAL PART



		Veuillez remplir les deux tableaux suivants:/ Please fill in the following two tables:



		

		Investissements et financements/ Investment and financial

		Montants TTC/Amount



		Investissements à réaliser / Investments to be made



		Frais de création (honoraires d'avocats et de conseils)/ Creation costs (legal fees and consulting)

		 



		Frais de dépôt de marque(s)/ Trademark filing fee (s)

		 



		Frais de dépôt de brevet(s)/ Patent filing fee(s)

		 



		Achat d'un fonds de commerce/ Buying a commercial property

		 



		Investissements incorporels/ Intangible investments

		



		Travaux et agencement/ Works and layout

		



		Matériels de production/ Production materials

		



		Matériels de bureau/Office materials

		



		Matériels telecom/Telcom equipment

		



		Matériels informatique/Computer equipment

		



		Logiciels/Software

		



		Véhicules utilitaire/ Véhicules utilitaire

		



		Véhicules de tourisme/ Passenger vehicles

		



		Investissements corporels/ Capital expenditure

		



		Dépôts de garantie/ Security Deposits

		



		Investissements financiers/ financial investments

		



		Stocks de départ (pour démarrer son activité)/ Seedstock (to start its activity)

		



		Trésorerie de sécurité (pour éviter d'être à découvert)/ Security cash (to avoid being exposed)

		



		Autres investissements à prévoir/ Other investments expected

		



		Total des Investissements/ Total Investments

		



		Financements/ Financings



		Capital social (pour les sociétés)/ Share capital (for companies)

		



		Avances en compte courant des fondateurs/ Current account advances of the founders /

		



		Subventions et aides/ Grants and subsidies /

		



		Fonds propres/ Equity

		



		Emprunts bancaires/ Bank loans

		



		Autres financements/ Other funding

		



		Endettement/ Indebtedness

		



		Total des Financements/ Total Financings

		



		Excédent de financement/ Funding Surplus

		







NB : Les chiffres présentés doivent être en Dinars Tunisiens (DT)/ The figures must be Tunisian Dinars (TD)









		

		Compte de résultat prévisionnel/ Projected income statement

		Année 1/   Year 1

		Année 2/           Year 2 

		Année 3/           Year 3



		Produits/Products



		Ventes de marchandises/ Sale of goods

		 

		 

		 



		Productions de biens/ Production of goods

		 

		 

		 



		Prestations de services/Services

		 

		 

		 



		Chiffres d'affaires/ Sales figures

		

		

		



		Subvention d'exploitation/ Operating grant

		

		

		



		Autres produits/ Other products

		 

		 

		 



		Total des Produits/ Total products

		

		

		



		Charges/ Loads

		 

		 

		 



		Achats de marchandises (achats vendus)/ Purchases of goods (sold purchases)

		 

		 

		 



		Achats de matières premières (consommés)/ Purchases of raw materials (used)

		 

		 

		 



		Transport et port sur achats/ Transport and port on purchases /

		 

		 

		 



		Achats d'emballages/ Purchased packaging

		 

		 

		 



		Fournitures diverses/ Supplies

		 

		 

		 



		(autre poste)/ (another post)

		 

		 

		 



		Charges variables/ Variable expenses

		

		

		



		MARGE BRUTE/ GROSS MARGIN

		

		

		



		Loyers/ Rents

		

		

		



		Charges locatives/ rental charges

		

		

		



		Locations de materiel/ Equipment rental

		

		

		



		Leasing materiel/ Equipment leasing

		

		

		



		Entretien et réparation (locaux, matériels)/ Maintenance and repair (premises, equipment)

		

		

		



		Dépenses énergie (eau, électricité, gaz)/ Energy costs (water, electricity, gas)

		

		

		



		Assurances (locaux, RC professionnelle)/ Insurance (local, professional RC)

		

		

		



		Fournitures de bureau et petit équipement/ Office supplies and small equipment

		

		

		



		Frais de documentation/ Documentation costs

		

		

		



		Honoraires (comptable et juriste)/ Fees (legal and accounting)

		

		

		



		Publicités/Publicities

		

		

		



		Transport et coursier/ Transport and courier

		

		

		



		Frais de déplacement/ Travelling expenses

		

		

		



		Frais de mission et de réception/ Mission expenses and reception

		

		

		



		Frais de poste/ Postage

		

		

		



		Frais de téléphone, fax et portable/ Telephone charges, fax and mobile

		

		

		



		(autre poste)/ (another post)

		

		

		



		(autre poste)/ (another post)

		

		

		



		Frais généraux/ Running costs

		

		

		



		Taxe professionnelle/ Professional tax

		

		

		



		Autres impôts et taxes/ Other taxes

		

		

		



		Impôts et taxes/ Dues and taxes

		

		

		



		Salaires bruts/ gross wages

		

		

		



		Charges sociales/ Social charges

		

		

		



		Rémunération du dirigeant/ CEO Compensation

		

		

		



		Charges sociales du dirigeant/ CEO social charges

		 

		 

		 



		Charges de personnel/ Staff costs

		

		

		



		Intérêts sur emprunt/ Interest on loan

		 

		 

		 



		Autres charges financières/ Other financial expenses

		 

		 

		 



		Charges financières/ Financial expenses

		

		

		



		Dotations aux amortissements/ Depreciation and amortization

		

		

		



		Total des charges/ Total expenses

		

		

		



		RESULTAT AVANT IMPOT/RESULT BEFORE TAX

		

		

		







NB : Les chiffres présentés doivent être en Dinars Tunisiens (DT)/ The figures must be Tunisian Dinars (TD)







		Informations pratiques relatives au  tableau "Investissements et financements" :		

· Les montants doivent être saisis TTC, c'est-à-dire TVA incluse	

· Les dotations aux amortissements correspondent à l'évaluation financière de la dépréciation d'un investissement. Pour déterminer, une dotation aux amortissements il faut diviser le montant du bien (hors taxes) par la durée de vie du bien (en années).	

· Le  taux de TVA porté dans la colonne "Taux de TVA" permet le calcul automatique de la dotation aux amortissements, à partir d'un montant d'investissement hors taxes.

· Pour votre information, le calcul de la dotation aux amortissements est automatique. Il est effectué selon un mode linéaire.

· Le total de la dotation aux amortissements est reporté dans le tableau "Compte de résultat prévisionnel"	
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